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«Pronti alla sfida nell’energia»

Parla Marco Zigon, presidente di Getra. Definita una joint venture con la cinese Baosheng

Z@H‘*ﬁsé&;&ﬁ@ Realizzare uno stabilimento  Gifi estacofi «C’'é molta burocrazia
per produrre trasformatori elettrici ma la tecnologia italiana e apprezzata»

Laura Della Pasqua
Ldellapasqua@iltermnpo.it

# Una joint venture da 49
milioni di dollari con un
investimento da parte del-
la Getra, che deterra la quo-
ta di maggioranza, da 50
milioni di euro. E questo
uno degli accordi, il pit1 im-
portante in termini finan-
ziari, siglato ieri nell’ambi-
to del Forum imprendito-
riale Italia-Cina. La Getra,
con due stabilimenti in
Campania ma fortemente
presente nella Capitale, ¢
leader nella produzione, co-
struzione e manutenzione
di trasformatori elettrici di
media e grande potenza.
Ne abbiamo parlato con il
presidente Marco Zigon
che ha seguito passo passo
la definizione della joint
venture.

Avrete la maggioranza
della joint venture., Co-
me avete convinto i cine-
si?

«La joint venture & con il
Gruppo Baosheng, leader
nel secttore dell’energia in
Cina e tra le prime trenta
societd quotate nella Borsa
di Pechino. La Cina sta per-
seguendo una politica in-
dustriale di grande atten-
zione verso i prodottd ad
alto contenuto tecnologico
¢ I'Italia e leader in nume-
rosi settori compreso quel-
lo energetico che & uno del-
le aree di maggior investi-
mento in Cinar,

Qualche cifra?

«Una prima di tutte. Gli
investimenti in Cina in elet-

tricitd sono cinque volte su-
periori a quelli effettuati in
Furopanr. :

Quale ¢ Yobiettivo di

questa joint venture?

«Noi portiamo il know
how per la costruzione, nel-
la regione del Baohing, di
uno stabilimento che pro-
durra trasformatori di me-
dia e grande potenza tra i
220 e i 500kV, destinati a
fornire il mercato cinese.
L’accordo ha una grande
importanza strategica alla
luce dell’aumento conside-
revole di domanda locale
di energia elettrica e degli
importanti progetti di in-
cremento delle centrali di
produzione e del sistema
di trasmissione e distribu-
zione».

Quanti lavoratori saran-

no impiegati? E quanti

saranno gli italiani pre-

senti nel nuovo proget-

to?

«Saranno circa 300 le uni-
ta operative. Gli italiani sa-
ranno presenti a livello di
progettazione, ingegneriz-
zazione dei trasformatori
elettrici e ricerca. Bao-
sheng si occupera della rea-
lizzazione dello stabilimen-
to, della selezione e gestio-
ne del personale e della o1-
ganizzazione della rete di
vendita».

Quali dificolta avete in-
contrato nell’operare in
un paese cosi diverso?
«Per noi ¢ la prima espe-
rienza in Cina. Ci siamo
dovuti scontrare con la bu-

rocrazia e con riti impren-
ditoriali molto diversi».

Quali? Ha qualche episo-
dio da raccontarci?

«Be, noi italiani siamo
pil sintetici, veniamo subi-
to al sodo, ci presentiamo
agli incontri con un nume-
ro ristretto di
quelle strettamente neces-
sarie e con specifiche com-
petenze. I cinesi si muovo-
no in delegazioni numero-

persone, -

se e ciascuno vuole parla-

re. Ma superato il primo
ostacolo poi tutta fila li-
scio. L'importante & avere
un partner locale. La Cina
& un mercato con grandissi-
me prospettive e questo &

-il momento giusto per le

imprese italiane per mette-

re radici». :
Non & che I'ltalia & arri-
vata in ritardo?

«Assolutamente no. Le

imprese italiane sono mol-
to quotate e non hanno
niente da invidiare alle
grandi societa europeee e
americane».

Quanto influisce il diffu-

so. meccanismo della

contraffazione nei rap-

porti tra I'Europa e la

Cina?

«La contraffazione riguar-
da prodotti senza elevato
contenuto tecnologico. E
necessario che quel Paese
si dia delle regole anche
nella consapevolezza che ¢
tra le realta economiche
che guideranno la ripresa.
Sto notando perd una evo-
luzione-verso il rispetto del-
le regole internazionali.
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Spero che un passo in
avanti in questo senso arri-
vi dal G8. Per questo & ne-
cessario allargare il G8 alle
‘economie trainanti e in pri-
mo luogo alla Cina. Biso-
gna rafforzare la collabora-
zione tra i mercati per la
tutela dei reciproci interes-
Si».

Non temete di essere fa-
gocitati dal colosso cine-
se?

«Le imprese italiane, che
io ho visto operare in quel
Paese, hanno un’altissima
qualita di prodotti e tecno-
logie e sono ben atirezzate
ala sfida dele competizio-
nen..

Milioni
I'investimen-
toche la
Getra
mettera per
la societa
con i cinesi

49

Milioni

E il valore in
dollari della
joint venture
realizzata

-conla

cinese
Baosheng

www.agest.it - www.albatrosnews.it

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile.




