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ETTROMECCANICA

Getraguida
losharcoin Aftica
del polo campano

L’azienda di Marco
Zigonvince unagarain
Senegal e orapuntaa
Marocco, Mali e Gambia

PATRIZIA CAPUA

Napoli
a Marcianise al Senegal
con energia. Il gruppo ca-
sertano Getra, che opera
nella costruzione di trasforma-
tori elettrici di grande potenza,
¢ stato individuato come part-
ner strategico da Senelec, il ge-
neral contractor del paese afri-
cano, per un contratto di forni-
tura e messa in esercizio di due
trasformatori, rispettivamente
di40 e 80 megawattnella citta di
Dakar e nel suo.comprensorio.
L’ideaéfaredel Senegalun pae-
seamico degliinvestimentieste-
ri, cominciando dall’adegua-
mento delle sué infrastrutture
nella prospettiva di favorire
nuovi insediamenti industriali.
Con i due nuovi trasformatori
prodotti dall’azienda guidata
da Marco Zigon, alla capitale
senegalese sara assicurata en-
tro sei mesi energia di qualita ¢
affidabilita di erogazione, indi-
spensabile premessa per attrar-
re futuri investimenti.

In Senegal andranno macchi-
ne della “scuderia” Getra non
tra le piu elevate di potenza (a
Marcianise ¢
stato comple-
tato 1’amplia-
mento dello
stabilimento
con nuove tec-
nologie e im-
pianti all’a-
vanguardia
per la fabbri-
cazione di ap-

parecchiature
Marco che raggiungo-
Zigon no i 500 me-
gawatt), ma in-

dispensabili per cogliere gli
obiettivi disviluppoin quel pae-
se. Per aggiudicarsi questa
commessa, Getra si ¢ misurata
con le piti grandi multinaziona-
li del settore. «L’acquisto dei
due trasformatori — spiega Zi-
gon, amministratore delegato
— permettera di garantire po-
tenza al sistema che rifornisce
energia alla capitale, attual-
mente non allineato al fabbiso-
gno. Si tratta di ung commessa
che, per quanto non di valore
elevato, va certamente conside-

rata strategica per 1’ulteriore
penetrazione di tecnologia e
know how con marchio Getra
nell’area dell’Africa di lingua
francese. Abbiamo aperto, in-
somma, una finestra che ci per-
mette di esplorare altre aree-si-

stema del continente africano».
Getra guarda adesso anche a

Mali, Mauritania, Costa d’A-
vorio, Gambia. E, innanzitutto,
al Marocco. «Con il paese ma-
ghrebino — afferma Zigon — i
contatti per la fornitura di tra-
sformatori elettrici sono in una
fase molto avanzatay.

La performance del gruppo
casertano si iscrive nel filone
della ripresa del made in Italy
nei paesi extra-europei, confer-
mata dei dati Istat dello scorso
luglio: piu 1,7 per cento rispet-
to al mese precedente, piu 11,8
per cento di crescita tendenzia-
le, il settore meccanico in cre-
scita al 19,3 per cento. Dati che,
secondo il Centro Studi di Con-
findustria, sono espressione di
“segnali positivi sulla tenuta
della ripresa economica”.

Oltre che in Italia e sul mer-
cato europeo, da sempre Getra
commercializza i suoi prodotti
in Africa, Asia, Centro e Sud
America, Golfo Persico. Prima
digiungere nel West Africa,’a-
zienda di Marcianise ha fornito
apparecchiature ad Algeria,
Egitto, Eritrea, Nigeria.

In Campania guida la realiz-
zazione di un polo elettromec-
canico di eccellenza che preve-
de investimenti per un importo
globale di 20 milioni di euro. 11
programma mette in campo si-
nergie con altre grandi realta
industriali per affrontare la
competizione con i mercati eu-
ropei ed extraeuropei e la con-
correnza delle multinazionali
del settore. A regime punta a
sviluppare un volume di affari
di oltre 60 milioni di euro.




