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IMPIANTI PER L'ENERGIA

L gruppoGetra
dopo!’Africa

puntaal Brasile

L'azienda guidata da
Marco Zigon guarda ora
al Brasile. L’allarme sui
costi delle materie prime

PATRIZIA CAPUA

Napoli
opo il Senegal, mercato
su cui s1 & affacciato nel
2004, il Gruppo Getra di

Marcianise ¢ di nuovo protago-
nista dell’ offerta di infrastruttu-
re per ’energia elettrica in A fri-
ca con due commesse conqui-
state in Camerun e Marocco.
L’aziendadi Caserta, guidatada
MarcoZigon, si¢impostainuna
gara per trasformatori di poten-
za, sui diretti competitor inter-
nazionali. «Il nostro Gruppo —-
dice Zigon—siconfermarealta
emergente fra le medie imprese
italiane per penetrazione dei
nuovimercatie capacitadi adat-
tamento alle sfide della compe-
tizione globale».

«Motore» di questo processo
di internazionalizzazione ¢ il li-
banese Hassan Rtail, ingegnere
meccanico, nuovo direttore del-
le vendite di Getra. «I nostri
mercati di riferimento sono lta-
lia, Europa, Africa e Medio
Oriente. Poi c’¢ I’Asia. Per po-
ter aggredire questo mercato»,
spiega Zigon «si deve pensare a
qualche joint venture per la pro-
duzione. L'India ¢ un’area inte-
ressante, dove ¢’¢ una cultura
ingegneristica discreta. Interna-
zionalizzare, pero, nonsignifica
spostare le nostre fabbriche lag-
giu e svuotare il paese Italia. Sa-
rebbe un errore. Noi dobbiamo
mantenere testa ¢ nerbo in Italia
e creare il decentramento di al-
cuneattivita. Eunabattagliadif-
ficile, siamo sempre in competi-
zione, non ¢i sono pit nicchie di
mercato protette».

In Camerun,
a seguito della
gara interna-
ziopale predi-

Sonel (ente
elettrico del
Camerun), la
Getrasieimpe-
gnata a realiz-
zare, chiavi in
mano ed entro  Marco

il gennaio Zigon

2006, tre tra-

sformatori da 35 Mva ¢ due tra-
sformatori da 36 Mcgawatt. A
questacommessa se n’é aggiun-
ta piu di recente un’altra per la

costruzione di altri quattro tra-
sformatoritrifase da25 Mw, per
un importo complessivodicirca
2,5 milioni di curo. Getra ¢ stata
anche selezionata come partner
di sviluppo dall’One, Ente elet-
trico del Marocco, pacse incuiil
fabbisogno di energia prefigura
notevol potenzialita. Nel polo
campano dei trasformatori sa-
ranno realizzate, inoltre, per il
paesc maghrebino, due unita da
40 Megawatt ciascuna, per un
importo di circa 500 mila euro
(collaudo in stabilimento entro
la fine del 2005) oltre a un tra-
sformatore da 60 Mw. «Si tratta
di due ordini — afferma Zigon
— che, sebbene di non elevata
entitd economica, hanno note-
vole valore strategico sia per le
ricadute sulle economie locali
che per ’organizzazione pro-
duttiva e commerciale dell’a-
zienda, impegnata nell’obietti-
vo di servire zone del mondo in
cui la domanda di energia elet-
trica ¢ in costante aumento».

Zigon pensa anche a strategie
per coprire Brasile e Venezuela.
«Un passo dietro I’altro, senza
fare coseavventate, cioésempre
con quel minimo di capacita di
osare. Il nostro € un processo
produttivo che richiede perso-
nale specializzato ¢ impianti
complessi». L’industriale elet-
tromeccanico segue molto da
vicinoil problemadeiprezziper
le materie prime salit: alle stel-
le. Anie Energiae Confindustria
stanno studiando la possibilita
di una procedura di infrazionc
alle leggi comunitarie per il la-
mierino magnetico, utilizzato
per il circuito del trasformatore.
Questo particolare tipo di ac-
ciaiodicuila Tyssendi Terni ha
il monopolio produttivoin Italia
¢ rincarato del 100 per cento, e
nel frattempo si sta chiudendo la
linea di produzione.




